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09h00: Conférence sur lalternance a destination des jeunes

Participation des bacheliers et salariés de moins 25 ans qui souhaitent faire une
Partenaires et formation bac +2.
'gtlets acteurs de 11h00: Conférence sur l'alternance a destination des chefs
érnance sur d’entreprise et autres structures .
différentes .. .
thématiques.. 13h00: Pause Déjeuner Intervenants :
14h30 a 17h00: Speed Dating Pole emploi/Région : les aides pour le
Mmise 3 recrutement d’un contrat d’apprentissage
disposition de (Court entretien entre les jeunes et DIECCTE : |la réglementation du contrat
salles pour des les chefs d’entreprise ou de structures d'appren"fissage_ .
entretiens qui souhaitent recruter un apprenti.) CCIG : présentation des formations

individuels...

Se préparer au métier d’assistant(e)
La formation en B.T.S. Assistant de Manager.

Se préparer aux métiers du commerce
La formation en T.P. Gestionnaire d’Unité
Commerciale.

Durant sa formation, I'assistant(e) en BTS Assistant
de Manager :
- exerce ses fonctions aupres d’'un responsable, d’'un
cadre ou d’une équipe.
- participe aux activités de nature relationnelle,
organisationnelle et administrative.
- intervient dans le domaine des relations
internes/externes, I'organisation d’action, la gestion
des dossiers spécifiques et exploite les outils d’aide
a la décision, ...
- représente le manager et la structure dans laquelle
il/elle évolue
- est un collaborateur polyvalent appelé a étre le
vecteur de la diffusion des technologies de
I'information et de la communication.

st capable de jouer un role d’'interface dans

Durant sa formation, le conseiller commercial ou
vendeur  préparant le Titre  Professionnel
Gestionnaire d’Unité Commerciale :

- intervient dans 3 domaines majeurs : vente-
commerce ; gestion administrative et financiere ;
management opérationnel,

- anime et gere l'activité commerciale du point de
vente, du ou des rayons ou du service commercial,

- assure la commercialisation de biens et/ou services,
- veille a la gestion des flux et a la qualité du service
client.

-est amené a manager une équipe, suivant la taille d
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